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PPG Industries
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Bringing innovation to the surface™

Comex

Empresa pionera en México que profesionaliza el oficio

de los pintores.




;Como es México?

. Poblacion al 2015
de 127,017,000 al
cierre del 2015

*  42%viven en
pobreza (ansiedad,
depresion,
inseguridad,
neurosis, baja
autoestima, mala
salud fisica,
desercidn,
delincuenciq, etc.)

«  Elsalario minimo
diario es de $73.04
pesos diarios
equivalente a 4dll,
$124 al mes

* Aprox. 500,000
personas ejercen
el oficio de pintor
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Antecedentes:

;Quiénes somos?

. Comex es una empresa de orige
Mexicano.

«  Operaen México através unared de
concesionarios

*  Forma parte de PPG industries (con
operacion en mds de 70 paises).

«  Lider mundial en recubrimientos
arquitectdnicos e industriales

«  Ingresos de COMEX al 2011: $8,766 mdd

. Pionera en certificaciéon gratuita a
pintores
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Certificacion SEP-CONOCER-Comex

;Qué es?

Asegura que todos los procesos
que se llevan a cabo para la
aplicacién de pintura, se
realizan con base en
estdndares nacionales,
logrando la calidad esperada, el
manejo correcto de materialesy
equipos, asi como una
esmerada atencién al cliente
generando lealtad y mayor
volumen de compraal

concesionario.
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Certificacion Pintor

«  Certificacidn que profesionaliza el oficio de pintor con validez en SEP-CONOCER COMEX
que permite alinear los procesos que se llevan a cabo para la aplicacion de pintura con

base en estdndares nacionales, logrando la calidad esperada y el manejo correcto de
materiales y equipo.
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Beneficio

1. Programas con responsabilidad social
2. Fortalece las relaciones comerciales,
convirtiendo a los pintores en "Promo-
usuarios” de nuestros productos, (mds
productos en cada proyecto y mds clientes
en cada venta).

3. Profesionaliza el oficio y generar lealtad a
la marca.

4.- Certificacion con validez oficial SEP-
CONOCER-COMEX

;Como me ayuda a vender?

El participante, al obtener una certificacion de la funcion, demuestra que es competente y,
por ende, apto para cerrar proyectos de aplicacion de productos y negociaciones que se
hacen en las tiendas Comex.

D Bringing innovation to the surface™




Temario:

1.- Atender al cliente

2.- Elaboracién de
Cotizaciones

3.- Preparaciéon de materiales
y equipos

4.- Preparacién de
superficies, limpiezaq,
resanado y calafateado

5.- Sellado de superficies

6.- Aplicacion de pintura en
muros y elementos metdlicos
con brocha, rodillo, cepilloy
equipo de aspersion

7.- Medidas de seguridad
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Duracion y modelo

Etapa 1 Etapa 2 Emisidn del certificado
2 dias 1 d[a 90 dias
(Tedrico-Practico) (Aplicacion real)
Capacitacion $ Evaluacion » Certificacién
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Otros proyectos por
competencias * WP 5 Meiorar sofsienteNgien... 4

\' ) | E smaltes

e Certificacidon de =
instaladores de placa

e Certificacidon de
vendedores de
mostrador

e Certificacidn de
vendedores de campo

*  Modelode
entrenamiento en CFl

« Tienda Escuela
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